
Deux dirigeants nantais
expérimentés ont créé en
octobre Aquadream à Saint-
Viaud. Un projet industriel
ambitieux tourné vers les
salles de bains préfabri-
quées.

Les hommes
Ancien commandant d’infanterie,
le Belge Jacques Eloy, 62 ans,
connaît parfaitement le monde de
la salle de bain préfabriquée. Il a
participé en 1992 à la création de
Baudet Composites (85) et,
entre2000 et2006, au redresse-
ment d’Altor à Clisson, dont il a
été directeur général.
Ingénieur des Arts et Métiers, le
nordiste Hervé Tilloy, 47 ans, est
arrivé à Nantes en 1990 pour
créer le service d’études d’Arlux. Il
a ensuite dirigé plusieurs établisse-
ments du groupe Mapac ainsi que
différentes PME.

Le projet
Aquadream se lance sur le marché
de la salle de bain préfabriquée,
sur lequel sont installées des PME
régionales comme Altor et Baudet
Composites. Pour se différencier,
la jeune pousse mise sur l’écologie
et l’utilisation de panneaux recy-
clables en produits thermoformés.
Aquadream va proposer plusieurs
gammes pour les marchés du BTP
(chambres d’étudiants, foyers de
jeunes travailleurs, cliniques, etc.).
Elle souhaite aussi travailler sur
des produits plus spécifiques en
co-développement avec des
grands donneurs d’ordres de la

navale et de l’hôtellerie. Un pre-
mier contrat de ce type portant sur
la partie technique de blocs sani-
taires a été passé avec Aker Yards
Cabins.

Les objectifs
Rassemblant aujourd’hui quatre
personnes, Aquadream devrait
rapidement monter en cadence.
20 personnes sont attendues en
mai prochain, 40 dans les trois
ans. 2M¤ de revenus sont visés
pour le premier exercice, 4M¤
pour le second.
Actuellement en phase de R & D,
l’entreprise espère présenter ses
premiers produits au printemps.
Pour accompagner son développe-
ment, Aquadream devrait progres-
sivement prendre possession de la
totalité des 2.200m² du site où
elle est installée à Saint-Viaud.
Outre sa volonté de grandir, la
société vise les standards qualités
et envitonnementaux Iso 9000 et

Iso 14001.

Les atouts
Le marché de la salle de bains pré-
fabriquée est en forte progression.
« Il est passé en France et en Gran-
de-Bretagne de 40MF à 50M¤ »,
explique Jacques Eloy.
Autres avantages : la longue expé-
rience de ce marché accumulée
par les deux dirigeants ainsi que le
choix d’une structure légère. Res-
sources humaines, une partie des
études et production sont externa-
lisées. Aquadream assure concep-
tion, assemblage et commercialisa-
tion. De quoi permettre de mieux
traverser les creux d’activité.
Dernier point fort de l’entreprise,
et non des moindres, sa faculté à
s’entourer de partenaires.

Les soutiens
Le moins que l’on puisse dire,
c’est que le projet d’Aquadream a
été très bien accueilli localement.

Dans les prochaines semaines, les
deux associés « devraient réunir
entre 1 et 1,4M¤ de fonds pro-
pres ». Un accord de principe a
été passé avec Sodéro Participa-
tions tandis que des business
angels d’Abab sont sur le point
d’entrer au capital.
À côté de cela, Aquadream est
financièrement soutenue par
Ouest Entreprendre, Total Dévelop-
pement, le conseil régional et le
centre d’initiative local. Le total
des aides s’élève à plus de
100.000 ¤, sachant qu’un dossier
est toujours à l’étude chez Oséo.
Le Codela, Atlanpole et la commu-
nauté de communes Sud Estuaire
ont également épaulé les créa-
teurs.

Les risques
Pour Jacques Eloy, la jeunesse
d’Aquadream et l’absence de réfé-
rences de la société peuvent être
un handicap pour remporter les
premiers appels d’offres.

Le statut
SAS au capital de 37.000 ¤ déte-
nu à parts égales par Jacques Eloy
et Hervé Tilloy. Le capital pourrait
être porté dans les prochaines
semaines à 500.000 ¤, les deux
dirigeants désirant garder le
contrôle. Jacques Eloy a vocation
à céder ses parts à son associé
dans cinq ans.

Aquadream :
Rue du camp d’aviation
44320 Saint-Viaud
Tél. : 02.40.39.40.40.

Jacques Eloy et Hervé Tilloy.
Ambitieux projet dans la salle de bain

Filiale du groupe Alema (400 sala-
riés, 40M¤ de CA, Landes), Alema
Technology, spécialisée dans la pro-
grammation de commandes numéri-
ques et la fabrication d’outillages et
de pièces d’usinage, prépare son
transfert de Sainte-Luce-sur-Loire à
Carquefou. En février, l’équipe de 16
personnes rejoindra de nouveaux
locaux de 400 m², sur le site du grou-
pe Europe Technologies. « Cela peut
favoriser le développement de syner-
gies. Des réflexions sont en cours
avec Europe Technologies », indique
Joël Roy, P-dg du groupe Alema.
Pour l’heure, Jean-François Dupuy,

directeur d’Alema Technology s’effor-
ce de développer la clientèle (1,7M¤
de CA). Cela se traduira dans les pro-
chains mois par le recrutement de
deux à quatre programmeurs FAO.
Le dirigeant compte également élar-
gir sa gamme de produits. « Dans
l’outillage, nous sommes aujourd’hui
sur des machines statiques. En nous
appuyant sur les compétences en
robotique d’Alema Automation, à
Bordeaux, nous allons intégrer davan-
tage de flexibilité et d’automatismes
pour les secteurs de l’aéronautique
et de la mécanique », explique t-il.
Tél. : 02.40.25.75.68.

À la tête de la holding pari-
sienne Woodenha, Jean-Bap-
tiste Aurel investit 1M¤
dans de nouvelles structu-
res de séchage et de densi-
fication du bois.

Parisien « pur souche », diplômé
de l’école du bois de Nantes et pas-
sé par plusieurs groupes améri-
cains spécialisés dans le bois, Jean-
Baptiste Aurel, 32 ans, vient de
créer deux entreprises sur la zone
industrielle de Cheviré, à Nantes.
Dryenha, entreprise spécialisée
dans le séchage sous vide, a ainsi
vu le jour. « C’est un séchage rapi-
de, idéal pour les bois difficiles à
sécher, sans dégradation et qui
consomme moins d’énergie »,
explique le créateur. Un premier
séchoir a été monté à Cheviré,
d’une capacité de 1.500m³ par an.
À l’automne, Jean-Baptiste Aurel a
créé une nouvelle structure,
Indenha, spécialisée dans la densi-

fication du bois. Ce procédé per-
met « d’améliorer les propriétés, la
stabilité dimensionnelle, la qualité
esthétique, l’usinabilité du bois »,
explique le chef d’entreprise.
Consacré à cette activité, un bâti-
ment de 600 m² verra le jour au
printemps. Il pourra densifier
2.500 m³ de bois chaque année.
Peu pourvoyeuses d’emplois (un
demi-temps en 2008), ces activités
sont gourmandes en moyens finan-
ciers : Jean-Baptiste Aurel a ainsi
investi 1M¤ dans les deux entrepri-
ses. Il table sur 1M¤ de CA pour le
premier exercice et compte déve-
lopper à terme d’autres activités
connexes ou dans d’autres villes.
Woodenha (contrôlée à 85 % par
Jean-Baptiste Aurel) est majoritai-
re dans les deux entreprises qui
comptent aussi des participations
des négociants nantais CID et Afri-
cabois ainsi que des business
Angels d’Abab.
www.indenha.com

Alema. Cap sur Carquefou
avec une équipe renforcée

l Jacques Eloy (à g.) et Hervé Tilloy lancent Aquadream à Saint-Viaud. Ils
espèrent réunir 40 personnes autour de ce projet dans les trois ans.

Woodenha. 1M¤ injectés
dans les métiers du bois

INDUSTRIE

Mustière Automobiles
365, route de Vannes

Porte de Sautron
44800 SAINT-HERBLAIN

Tél. : 02 40 16 11 12

Rond point Océanis
191, avenue de Saint-Nazaire
44600 SAINT-NAZAIRE

Tél. : 02 40 70 44 10

Porte de Rezé - Les Chaumes
Rue A-L de Lavoisier

44400 REZÉ
Tél. : 02 51 11 10 10 
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36 mois services compris

Location Longue Durée
FordMondeo Titanium 

1.8 TDCi 125ch 5 portes

FordBusinessPartner Feel the difference

450
Services inclus :
• Véhicule de remplacement • Entretien • Réparations • Assistance

• Perte financière • Gestion carte carburant et péages

TTC

36 mois / 75 000 km
sans apport

par mois*

OFFRE RÉSERVÉE

AUX PROFESSIONNELS

• Air conditionné à régulation 

automatique 2 zones

• 7 airbags

• ABS avec EBD / ESP avec EBA

• Régulateur de vitesse

• Volant, pommeau de levier de vitesses

et frein à main gainés de cuir

• Ordinateur de bord multifonctions

avec écran couleur 5,8"

• Allumage automatique des phares

• Essuie-glaces avant automatiques

• Système Audio 6000N CD 4x17W, 

8 HP, prise auxiliaire et commandes

au volant

• Sièges avant Sport

• Jantes alliage 18"

• Vitres AV/AR électriques à impulsion

avec détection anti-pincement

• Aide au stationnement AV/AR

• Phares halogènes autodirectionnels

• Système à commandes vocales

et Kit Bluetooth™

* Offre de Location Longue Durée pour une nouvelle Ford Mondeo Titanium 1.8 TDCi 125ch 5 portes avec Peinture métallisée, Jantes alliage 18"et Pack Plus AFS, conformément aux conditions générales de Location Longue Durée et des services disponibles en concession. Tarif de la nouvelle Ford Mondeo Titanium 1.8 TDCi 125ch 5 por-
tes avec Peinture métallisée, Jantes alliage 18" et Pack Plus AFS au 10/07/2007. Offre de Location Longue Durée sur 36 mois et 75 000 km incluant les prestations entretien, réparations, assistance, perte financière, véhicule de remplacement (Catégorie C 15 jours en cas de panne, accident et 30 jours en cas de vol, incendie, épave ou
marbre), gestion carte carburant et péages. Carte grise non incluse. Offre réservée aux professionnels assujettis à la taxe professionnelle, sous réserve d’acceptation du dossier par Ford Business Partner - 34 rue de la Croix de Fer - 78174 Saint-Germain-en-Laye Cedex - SIRET 393 319 959 00036 - RCS Versailles. Offre valable pour toute
livraison avant le 31/12/2007, sous réserve de modification du tarif constructeur et des taux financiers directeurs. Consommations (l/100 km), cycle urbain / extra urbain / combiné : 7,5 / 4,8 / 5,8 - Rejets de CO2(g/km) : 154 (selon informations délivrées par le constructeur).

Les créateurs du mois
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